
 ) ويژه نمايندگان فروش كاشي مرجان ( هنر فروش موفق :  عنوان دوره

 سرفصل هاي دوره : 

 

 آشنايي با اهميت فروش و فروشندگي در سازمان ها 

  تعريف و آشنايي با انواع مشاغل فروش 

 نقش فروشنده ، ويزيتور و بازارياب در سازمان ها 

 فروش شخصي و مراحل گام به گام آن 

  مراحل جلسه فروش محصول در فروش سنتي و مدرنآشنايي با 

 سه عامل اساسي در فروش حضوري 

 12  گام كليدي در فروشندگي موفق 

 تكنيك هاي نهايي كردن فروش 

 كنيك دعوت ، تكنيك جايگزيني ، تكنيك مراقبت ت. . . 

 )ارتباطات غيركلامي )زبان بدن 

 آشنايي با اثرات تفكيكي هر يك از اعضاي بدن در ارتباطات غير كلامي 

 ويژگي هاي اصلي يك فروشنده حرفه اي 

 


